Numero 10

NOVEMBRE 2007

Crg
Rgest ® La marca dels serveis professionals de qualitat. www.rgest.com AR S

'estatut del treball autonom

Des del 12 d’octubre ja és vigent I’Estatut del treball autonom. La llei té per objectiu disposar
d’'una unica reglamentacioé sistematica relativa al treball autbonom. A més, es constitueix la nova
figura de I'autonom economicament dependent (TRADE) que és aquell que obté, almenys el
75% dels seus ingressos d’un sol client. En aquest cas la relacié autonom-client haura d’estar
regulada per un contracte enregistrat en una oficina publica.

PER TOTS ELS AUTONOMS:

- Tots els autdonoms hauran de cotitzar per Incapacitat Temporal a partir de 1-1-2008

-Els autonoms podran contractar a fills de fins a 30 anys amb qui convisquin, donant-los d’alta al
regim general de la Seguretat Social, sense dret a atur.

- Els autonoms responen amb tots els seus béns presents i futurs de les seves obligacions.

- Els treballadors de fins a 30 anys (les dones 35) que s’incorporin al réegim d’autonoms a partir del 12-
10-2007 gaudiran de reduccions i bonificacions en la cotitzaci6, durant 30 mesos.
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NOMES PELS TRADE’s (Autdnoms econdmicament dependents):

-El TRADE tindra dret a 18 dies de vacances, una jornada regulada per llei, indemnitzacié en cas
d’extincié de contracte sense justificacio.

- Tots els TRADE hauran de cotitzar, a més per accidents de treball i malalties professionals.

- Els sector de transports i agents d’assegurances gaudeixen de condicions especials que retardaran
fins a un any I'aplicacié a fons de la nova figura del TRADE.

CAL DONCS VERIFICAR A PARTIR D’ARA Sl ELS AUTONOMS QUE VOSTE CONTRACTI COMPLEIXEN LES
CONDICIONS PER SER CONDIDERAT ECONOMICAMENT DEPENDENT doncs en aquest cas cal vincular la relacio
amb un contracte en el que és important que es pacti I'indemnitzacié a pagar en cas de ser obligatoria.

Cal saber pero que un autéonom no es considera economicament dependent si:

a) Té treballadors

b) Contracta o subcontracta part o tota la seva feina

c) Treballa de forma indiferenciada a la resta d’empleats de I'empresa (horaris, condicions, organitzacio...)
d) No disposa d’infraestructura productiva o organitzacié propia

e) Es titular d’'un establiment comercial, industrial o d’oficines i despatxos oberts al public.

La nova retencid dels moduls

Des del passat 21 d’abril les empreses PERSONES FISIQUES que exerceixen una determinada activitat en el régim
de MODULS, han d’incloure a les seves factures emeses una retenci6 SOBRE LA BASE IMPOSABLE de I'1% quan
facturen a altres empreses o professionals (Aquesta retencié mai s’haura d’aplicar si facturen a particulars)

Veiem en un exemple el funcionament de la nova retencio:

En Josep Planas Planas que exerceix I'activitat de petits treballs de construcci6 li factura a 'empresa !
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Sistemes i Oleoductes SA unes feines realitzades el passat mes de maig. El contingut es pot veure iur'}:{:ﬁ“ﬂjﬂm"
en la factura de I'exemple. e i st
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L’empresari Josep Planas Planas tindra dret a descomptar la retencié en la seva declaracié de renda. [
L’empresa Sistemes i Oleoductes SA paga 100,00€ menys al paleta pero els haura d’ingressar en la e ]
propera declaracié d’IRPF, (model 110 o 111). 1
Cal dir pero que I'obligat a retenir és I’empresa receptora de la factura i que per tant de no practicar-
se la retencié esmentada, qui esta incomplint la llei és el destinatari de la factura i no I’emissor. Per
aixo, en general, cal que el receptor d’'una factura d’un industrial (que tributa en régim de moduls i | pfres ¥

només per determinades activitats) li demani un certificat d’estar o no obligat a incloure la
retenci6 en les seves factures.

Directament a la web d’hisenda www.aeat.es [“Oficina virtual” / “Consultas personalizadas” /
“Consulta sobre empresarios en estimacion objetiva a efectos de retencién’] es pot obtenir
la informacié de si un empresari en regim de moduls ha d’aplicar retenci6 a les seves factures.
També ens ho poden consultar al nostre despatx.

Si I'autonom li déna un certificat justificant que tributa per estimacié directa (en qualsevol
de les seves modalitats), no caldra aplicar la retencio.
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Que és el marqueting?

Segons un gran expert en marqueting, “El marqueting és moltes coses, és
essencial per la supervivéncia de la majoria d’empreses...".

Si haguéssim de definir d’'una forma simple Qué és el marqueting? podriem dir
que és tant una filosofia com una disciplina cientifica per satisfer les
necessitats i desitjos dels clients.

També podem definir qué no és el marqueting: el marqueting no és un
sistema per crear necessitats als possibles clients. Les necessitats o desitjos ja
existeixen, les empreses han de detectar que és el que realment volen els seus
clients i a partir d’aqui adequar la seva oferta.

Les empreses que utilitzen el marqueting disposen de diverses eines per aconseguir els seus objectius: els
productes o serveis, els preus, els canals de distribucid, la comunicacio.

Una atenci6 especial a cadascuna d’aquestes eines pot proporcionar avantatges a I'empresa que les utilitza
enfront de la que no. Es per aix0 que tant important com gestionar correctament la informacié economica de
I'empresa és utilitzar els instruments que ens déna el marqueting en benefici tant del client com de la propia
empresa.

Veiem un exemple:

Tant el restaurant BONPROFIT com el restaurant BONACARTA tenen servei de menu i a la carta
simultaniament. BONPROFIT permet que els seus clients substitueixin un dels plats del menu per algun dels
plats de la carta, BONACARTA no ho permet.

A més, BONPROFIT permet als clients fer reserves per Internet i disposa de bosses per posar les ampolles
de vi que els clients no s’han acabat durant I'apat. Les bosses tenen un disseny exclusiu amb I'anagrama del
restaurant. BONACARTA per contra, no disposa de web per fer les reserves ni ofereix bosses als seus clients
per endur-se el vi.

Els clients de BONPROFIT poden estar més satisfets dels serveis oferts i en conseqiiéncia pot obtenir més
benefici.
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Com funciona una web?

Quan ens connectem a una web normalment escrivim al navegador una cosa
semblant a aixo: http://www.rgest.com. La expressié http ens indica que el que
k- volem consultar és un document o directori d’hipertext (una pagina web).
. Www.rgest.com és l'adreca de la pagina que volem consultar. Immediatament el
i nostre ordinador sol-licita al servidor on esta emmagatzemada la pagina web que a
a4 través d’Internet ens envii la informaci6é continguda en aquesta pagina. Una vegada
" rebuda per la linia telefonica el navegador del nostre ordinador (Internet Explorer,
Netscape Navigator, Motzilla, etc.) ens ho mostra. Es un sistema anomenat
client—servidor en el que el nostre ordinador és el client i I'ordinador remot que
allotja els arxius electronics és el servidor.

El contingut d’'una web és un conjunt d’instruccions escrites en un llenguatge anomenat HTML o altres que
permet la presentacié que veiem en pantalla en la que normalment surt una pagina d’inici que és el punt de
partida de la pagina web a partir de la qual i a través d’hipervincles (enllagos a altres pagines) permet navegar
pels diferents continguts i també a altres webs enllagades. Disposar d’'una pagina web és obrir-se una
porta a les relacions comercials amb clients i proveidors.
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